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FPで稼ぎたい人のためのマーケティング技術 ～FPを職業とするための自己価値の高め方～

【課目】FP実務と倫理
【取得単位】■教室：3単位　■ビデオブース講座（個別DVD講座）、通信講座：1.5単位

course

10

全3時間時　間

4,200円（消費税8％・教材費込み）受講料

FPの守備範囲は広く、保険や不動産、資産運
用など様々な分野で活躍が可能です。しかし、
職業人として顧客に選ばれるFPであるために
は、自身の強みを明確にし、FPとして顧客にど
のようなメリットを提供できるのか具体的に伝
えられなければなりません。当講座では、実戦
的なマーケティング手法を紐解きながらFPが効
果的にプロモーションを行う方法を学びます。

内容カリキュラム

①FPの活躍フィールドと将来性

②FPを職業とするための価値の高め方

③効果的なプロモーション戦略

※入会金不要。　※教室講座は、受講終了時に実施教
室にて「受講証明書」をお渡しします。
※ビデオブース講座、通信講座は、継続教育修了のため
のWebテストを受ける必要があります。単位の申請手続
きに必要な「受講証明書」は、テスト実施後にダウンロー
ドできます。

学習メディア 開講地区
教室講座

ビデオブース講座

Web通信講座

渋谷校

渋谷・横浜・
名古屋・
梅田校

日程
2020/1/19（日）

2020/ 1/28（火）～
2020/ 9/28（月）

̶

コースNo.

199-131

199-133

クラスNo.
L1

W1

時間
10：00～13：00

̶

P2のビデオブース講座クラス
No.表参照

今後FPの活躍フィールドとして有望な分野を確認します。

STP分析に基づいた自己価値の高め方を学びます。

自身の強みを効果的に伝える方法を学びます。

【課目】金融資産運用設計　
【取得単位】■教室：3単位　■ビデオブース講座（個別DVD講座）、通信講座：1.5単位

course

11

全3時間時　間

4,200円（消費税8％・教材費込み）受講料

大学入試や経済団体の提言など、確率統計を
中心とした数的センスの重要性が話題になっ
ています。証券投資においては、将来を最も正
確に予測する手法として、従前より確率統計が
応用されてきました。FP試験でも学習した期
待収益率や標準偏差など基本事項を復習しな
がら、その応用であるテクニカル分析指標を
理解し、証券投資理論をマスターします。

内容カリキュラム

①投資のための数学入門

②最尤推定とは

③確率統計を応用した代表的分析法

※入会金不要。　※教室講座は、受講終了時に実施教
室にて「受講証明書」をお渡しします。
※ビデオブース講座、通信講座は、継続教育修了のため
のWebテストを受ける必要があります。単位の申請手続
きに必要な「受講証明書」は、テスト実施後にダウンロー
ドできます。

証券投資理論の背景にある確率統計の基本を復習します。

証券投資に数学が応用される理由を解説します。

確率統計を応用したテクニカル分析の指標の見方と活用法を理解します。

投資リスクとしてのＥＳＧ考察 ～投資先の“ESG”関連リスクを分析する～

【課目】金融資産運用設計
【取得単位】■教室：3単位　■ビデオブース講座（個別DVD講座）、通信講座：1.5単位

course

12

全3時間時　間

4,200円（消費税8％・教材費込み）受講料

GPIFがESG指数を採用するなど、近年ESG
投資が世界中で拡大しています。FPとしても
その意図を正確に理解しておきたいところで
す。機関投資家がどのような視点でESG投
資を推進しているのか、ESGを企業や事業に
おける中長期的なリスクという観点で捉えた
投資行動の本質を把握し、私たち自身の投
資活動に生かすコツをお伝えします。

内容カリキュラム

①ESG投資とは

②ESGが企業価値に与える影響

③ESGを投資に生かすコツ

※入会金不要。　※教室講座は、受講終了時に実施教
室にて「受講証明書」をお渡しします。
※ビデオブース講座、通信講座は、継続教育修了のため
のWebテストを受ける必要があります。単位の申請手続
きに必要な「受講証明書」は、テスト実施後にダウンロー
ドできます。

ESG投資の意味と機関投資家が注目する理由を確認します。

ESGを事業リスクとして捉えた場合に企業価値に与える影響を考察します。

個人投資家がESGをどのように投資に取り入れるべきか考察します。

テクニカル分析を理解するための確率統計 ～数学の学びなおしと投資への応用について理解する～

学習メディア 開講地区
教室講座

ビデオブース講座

Web通信講座

渋谷校

渋谷・横浜・
名古屋・
梅田校

日程
2020/2/16（日）

2020/ 2/25（火）～
2020/ 9/28（月）

̶

コースNo.

199-141

199-143

クラスNo.
L1

W1

時間
10：00～13：00

̶

P2のビデオブース講座クラス
No.表参照

学習メディア 開講地区
教室講座

ビデオブース講座

Web通信講座

渋谷校

渋谷・横浜・
名古屋・
梅田校

日程
2020/3/22（日）

2020/ 4/  2（木）～
2020/ 9/28（月）

※受講料は、すべて消費税率8％で計算しています（2019年3月現在）。今後の消費税率の変更などにより受講料等が変わる可能性があります。 ※受講料は、すべて消費税率8％で計算しています（2019年3月現在）。今後の消費税率の変更などにより受講料等が変わる可能性があります。

̶

コースNo.

199-151

199-153

クラスNo.
L1

W1

時間
10：00～13：00

̶

P2のビデオブース講座クラス
No.表参照

①  9：30～12：30　②12：30～15：30
③15：30～18：30　④18：30～21：30
①～④から予約して視聴（日曜日は④を除く。）

①  9：30～12：30　②12：30～15：30
③15：30～18：30　④18：30～21：30
①～④から予約して視聴（日曜日は④を除く。）

①  9：30～12：30　②12：30～15：30
③15：30～18：30　④18：30～21：30
①～④から予約して視聴（日曜日は④を除く。）

ＦＰ相談力向上講習ＦＰ相談力向上講習
～2人のプロコーチが指導します～～2人のプロコーチが指導します～

ＦＰ業務は、顧客との信頼関係を築く相談業務から始まります。 そこには、専門知識以前に「接客業」としての技術が求められます。
当講座では、接客コミュニケーションの技術向上を目的として、2名のプロコーチが実践指導します。

「相手のことを覚える」ことと「相手と対話する」技術を身につけ、総合的な相談力の向上を狙います。
どちらか一つを受講することもできますが、両方受講されることをおすすめします。

教室講座のみ開講、
同日の午前と午後で
両講座が受講できます。
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ＦＰ相談に役立つ“記憶力”向上講習 
～覚える技術とコミュニケーションへの活かし方～

名前、顔、家族構成や趣味など、「相手のことを覚えていること」は信頼獲得のための第一歩です。
さらに、顧客の悩みや夢などを「よく覚えていること」は、顧客との関係をより強固にします。
当講座では、長期にわたって「覚えていること」ができるようになる、独自の記憶法を伝授します。FP相談にも必ず役に立つ記憶のコツを教えます。

講師プロフィール 菱田 雅生氏
■CFP® 1級ファイナンシャル•プランニング技能士
独立系FPとして相談業務、原稿執筆、セミナー講師などに従事。講演は年間
200回超に及ぶ。記憶力やイメージカを飛躍的に向上させるアクテイブ・ブレイ
ン・セミナーのマスター講師としても活躍中。
■薯書
「資産倍増マネー大作戦」「超資産形成入門」ブティック社ムック、「2級FP技能士合格
マイスター」実務教育出版
■TV• ラジオ出演
「いっと6けん」（NHK）、「発掘！あるある大事典」（フジテレピ）、「ズームイン•スーバー」（日本

テレピ）、「マネービューティー」（LalaTV）、「大調査！なるほど日本人」「ワールド・ビジネス。サテライト」（TV東京）他多数

課　目
FP実務と倫理 3単位

カリキュラム 内容
❶短期記憶と長期記憶の仕組み 短期記憶と長期記憶の違いと脳の仕組みを理解します。

❷記憶の技術を習得する 具体的な記憶法を紹介し、実際に身につけます。

❸相談業務への活かし方 記憶力を相談力向上につなげるヒントをお話しします。

�

全3時間時　間

5,400円（消費税8％・教材費込み）受講料

※入会金不要。　
※受講終了時に実施教室にて「受講証明書」をお渡しします。

ＦＰ相談に役立つ“対話力”向上講習 
～対話の技術とコミュニケーションへの活かし方～

FP相談において顧客から信頼されるためには、顧客の現状や将来の希望を真に理解することが大切です。そして、実際に行動してもらうためには、
相談内容に説明・説得力を持たせ納得してもらうことが不可欠です。当講座では、顧客のニーズを正しく把握し、気づきを与えるコミュニケーション技
術を習得します。これから相談業務を始める方だけでなく、相談力をさらに磨きたい方におすすめです。

課　目
FP実務と倫理 3単位

カリキュラム 内容
❶顧客との良好な関係の構築 顧客との信頼関係を構築していくスキルを学びます。

❷顧客のニーズを正しくつかむ 顧客のニーズを正しく把握するヒアリングスキルを学びます。

❸顧客に気づきを与える話し方 顧客に気づきを与える話し方を学びます。

�

全3時間時　間

5,400円（消費税8％・教材費込み）受講料

※入会金不要。　※受講終了時に実施教室にて「受講証明書」をお渡しします。

講師プロフィール 山本 実之氏
■CFP®　1級ファイナンシャル・プランニング技能士
世界100か国以上、900万人が受講するデール・カーネギー・トレーニングジャパ
ン公認トレーナーとして活躍中（コミュニケーション・リーダーシップ・プレゼンテー
ション）。フレンドリーでハートフルなトレーナーとして定評があり、多くのファンを有
している。GCDFキャリアコンサルタント（国家資格）、（財）生涯学習開発財団
認定コーチの資格を有し、お金とキャリアを語れる講師としても注目されている。
グローバルな事業経験も豊富で、出張を通じ、訪問した国は32か国。多くの大
学においてもゲストスピーカーとして招かれて、学生たちにポジティブな空気を届
けている。

学習メディア 開講地区

渋谷校

日程

2019/9/15（日）

コースNo.

199-181

クラスNo.時間

教室講座
八重洲校 2020/2/  9（日） 199-211

L1

F1
10：00～17：00

受講料

9,800円

▼記憶・対話力セット（両方セットで申込むと受講料がお得です。）

学習メディア 開講地区

渋谷校

日程

2019/9/15（日）

コースNo.

199-161

クラスNo.時間

教室講座
八重洲校 2020/2/  9（日） 199-191

10：00～13：00
L1

F1

学習メディア 開講地区

渋谷校

日程

2019/9/15（日）

コースNo.

199-171

クラスNo.時間

教室講座
八重洲校 2020/2/  9（日） 199-201

14：00～17：00
L1

F1

※渋谷校（9/15）と八重洲校（2/9）の組合せはありません。


