
中小企業診断士講座PRODUCE

ここだけは知っておきたい！ ここだけは知っておきたい！ “知っトク知っトク”ゼミゼミ

1日で “全貌 ”をつかむ !
コンサルティングの仕事と成功戦術

●TAC受付窓口でのみお申込み可能です。 ●お支払いは現金のみになります。 ●定
員に達し次第、申込締切となります。●各種割引制度の対象外です。●欠席時のフォ
ロー制度はございません。●無料体験入学制度はご利用いただけません。●自習室は
ご利用いただけません。 ●教材はゼミ当日に教室にて配付します。ゼミを欠席された
方は、後日ゼミ開講校舎にてお受け取りください（2012年1月末まで）。

場所  TAC渋谷校 

「効果的なビジネスプロセスの指針を得たい」
「営業の成績を上げたい」
「もっとスマートに格好良く仕事したい」
「独立開業で思い通りの仕事をスムーズに獲得したい」
　　　そのような望みを実現する方法の一つが、どんな仕事にもどんな仕事にも
通ずるコンサルティングのノウハウ通ずるコンサルティングのノウハウを得ることです。

先生三好 隆宏 

受講料  5,000円 （入会金不要・税込） 

日時  2012/1/28（土）
  　　14:00～18:00 

コードNo. 122-029   クラスNo. L4 

TAC　知っトク 検索

みよし たかひろ
担当講師

日本 IBM、プライスウォーターハ
ウス・クーパース（PwC、現 IBM
コンサルティングサービス）を経
て、現在 TAC 中小企業診断士講座
統括責任者。

SPECIAL

本ゼミでは、コンサルティングの仕事内容や成功するための進め方・考え方・知っておくべきコンサルティングの仕事内容や成功するための進め方・考え方・知っておくべき
ことこと等について、ケーススタディ等を交えながら伝授します。

◉第１部
・コンサルティングの仕事とはどのようなものか？
・競馬の予想屋とコンサルタントの共通点は？
・コンサルティングは、農業と漁業のどちらに近いか？
・お客はあなたの何にお金を支払うのか？
・仕事の成果はスゴければスゴイほど良いのか？
・「改善効果が大きい」が意味することは？
・「もっと仕事を獲得する」ために営業するとどうなるか？
・価格の設定はどうすれば良いのか？　等

◉第２部
・典型的なマズいこと（やってはいけないこと）とは？
・現状分析から始めるとうまくいかない
・問題発見のためにヒアリングを行うとうまくいかない
・原因分析をやりすぎるとうまくいかない
ケース①　なかなか課題が抽出できない・・・
ケース②　よかれと思い、提案してみたら・・・
ケース③　ベンチマーキングをしてみたら・・・　等

＜注意事項＞

主なゼミの内容


